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FINANZIELLE 
UNTERNEHMENSFÜHRUNG

Die Finanzierung des Wachstums

Auswirkungen einer Wachstumsstrategie auf Kapital-
einsatz, Liquidität, Finanzbedarf und Finanzierung. 
Seminar, 2 Tage. 
 
 
KONZEPT 
 
Wachstum muss finanziert werden. Wachstum beansprucht 
Liquidität. Wachstum kostet anfänglich meist mehr, als man 
denkt. Führungskräfte aller Bereiche, die Wachstum planen 
und mit ihren Entscheidungen das Unternehmen in Richtung 
Wachstum lenken, müssen sich bewusst sein, welche Konse-
quenzen eine Wachstumsstrategie für die Themen Kapitalein-
satz, Liquidität, Finanzbedarf und Finanzierung haben. Dies gilt 
für grosse, aber auch für kleinere und mittlere Unternehmen: 
Im Mittelstand und bei KMU’s werden klassische Finanzie-
rungsmöglichkeiten zunehmend durch neue Finanzierungs-
formen abgelöst. Was sind die Gründe? Basel III hat die Kredit-
vergabe mit höheren Hürden versehen, die Banken waren in 
den letzten Jahren  zurückhaltender bei der Finanzierung von 
KMU’s und oft war auch die Eigenkapitaldecke zu knapp, um 
zusätzliches Fremdkapital aufnehmen zu können. Aber auch 
für grosse Unternehmen ist die Frage nach adäquater und 
zukunftsträchtiger Finanzierung äusserst relevant: wie hoch ist 
die Verschuldungskraft eines Unternehmens bei gleichbleiben-
der Bonität, welche Finanzinstrumente und -märkte bieten 
sich an, zu welchen Beträgen kann ich das Unternehmen über 
den jeweiligen Kanal refinanzieren? Führungskräften und 
Eignern wird vermittelt, wie man die richtige Finanzierungs-
strategie festlegt und worauf es ankommt, wenn derartige 
Lösungen zur Wachstumsfinanzierung einsetzt werden sollen. 
 
 
NUTZEN 
 
Führungskräfte werden unterstützt bei der Definition der pas-
senden Finanzierungsstrategie sowie der Strukturierung und 
Realisierung von Private Equity- und Mezzanine-Finanzierun-
gen sowie von Kapitalmarktfinanzierungen. Den Teilnehmern 
wird aufgezeigt, worauf es ankommt, wenn Private Equity- 
oder eine IPO-Finanzierung erfolgreich sein soll. 
 
 
ZIELGRUPPE 
 

Führungskräfte und Eigner, die für die das Wachstum des n

Unternehmens verantwortlich sind 
Finanzchefs, die zuständig sind, neue und alternative n

Finanzierungsquellen für das Unternehmen zu eröffnen 
Executives, die sich im Bereich der Finanzierung weiter -n

bilden wollen 
Führungskräfte, die verantwortlich zeichnen für internatio-n

nales Business Development und strategische Weiterent-
wicklung 

 
 

THEMENSCHWERPUNKTE 
 
Finanzierungsstrategie 

Unternehmensstrategie und Finanzierung n

Die Finanzierungsstrategie n

Wachstumsszenarien und Internationalisierung als Treiber n

des Finanz- und Kapitalbedarfs 
 
Private Equity, Mezzanine und IPO 

Die Eigenheiten von Private Equity- und Mezzanine-n

 Finanzierungen 
Pros und Cons der einzelnen Finanzierungsarten n

Vergleich eines IPO (Börsengang) mit herkömmlichen n

Finanzierungsvarianten 
Voraussetzungen für Finanzierbarkeit n

 
Business Plan und Kommunikation 

Die Renditeerwartungen von Investoren  n

Attraktive und robuste Business-Modelle  n

Die professionelle Kommunikationsstrategie  n

Investoren suchen, überzeugen, gewinnen   n

Kommunikation mit Investoren n

 
Auswahl von Investoren 

Kategorisierung und Überblick der privaten wie n

 institutionellen Investoren 
Anbieter von die Private Equity- und Mezzanine- Finanzierungen n

Bedingungen und Möglichkeiten  n

Die Wahl der Finanzierung bestmöglich treffen n

 
Die Strukturierung der Finanzierung  

Die Bewertung des Unternehmens n

Höhe und Art der Beteiligung n

Kosten, Branchen-Standards n

Exit-Szenarien und Rückkaufsmöglichkeiten n

 
Vorgehensweise bei IPO's 

Der Börsengang als Instrument der Wachstumsfinanzierung n

Zusätzliche Belastung für das Unternehmen  n

Die Auswahl der kompetenten Partner  n

Aufgaben des Lead Managers auf Bankenseite  n

Wahl des Börsenplatzes und der richtigen Börsen

Daten 
 
 
1438            29. – 30.10. 2018                       Luzern 

1419            13. – 14.05. 2019                       Stuttgart 

1429            26. – 27.08. 2019                       Berlin 

1439            09. – 10.12. 2019                       Zürich 

Seminardauer:    2 Tage 
Seminargebühr:  EUR 2.200.– | CHF 2.400.– 
Anmeldung: www.bostonprograms.com/14 

oder mit Anmeldekarte hinten
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                        Name 
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ADMINISTRATION

A D M I N I S T R AT I O N

Telefonische Beratung und Auskünfte 

Gerne beraten wir Sie bei der Auswahl des richtigen 
 Weiterbildungs-Angebots und stehen Ihnen unter  
Telefon +41 (0)43 499 40 20 hierfür zur Verfügung.  
 
Anmeldung 

Füllen Sie die Anmeldekarte – auch als Download im Internet 
unter www.bostonprograms.com erhältlich – aus und faxen 
oder senden Sie uns diese bitte zu.  
Oder melden Sie sich per E-Mail oder Internet an. 
 

Post: Boston Business School 
Kirchstrasse 3 · CH-8700 Küsnacht/Zürich 

Telefon: +41 (0)43 499 40 20 
Fax: +41 (0)43 499 40 21 
E-Mail: info@bostonprograms.com 
Internet: www.bostonprograms.com 

 
Bestätigung, Hotelreservation 

Innerhalb weniger Tage erhalten Sie von uns die schriftliche 
Anmelde bestätigung mit Angaben zum Seminarort und zum 
Seminar hotel, sowie das Zimmer reserva tions  blatt, das Sie 
ausgefüllt an uns zurücksenden. Ihre Unterkunft  buchen Sie 
anhand dieses Zimmerreservationsblattes. Sollte das 
Seminar bereits ausgebucht sein, informieren wir Sie 
unverzüglich. 
 
Umbuchung, Annullierung 

Müssen Sie aus dringenden Gründen ein Seminar umbuchen, 
so ist dies bis 6 Wochen vor Seminarbeginn einmalig und 
gegen eine Gebühr von CHF 350.– / EUR 300.– möglich. Die 
Gebühr für nicht besuchte Seminare oder Seminarteile ver-
fällt, sofern keine Umbuchung vorgenommen wurde. Im Fall 
einer Angebotsveränderung unsererseits erfolgt die 
Umbuchung auf ein Seminar, das dem gebuchten möglichst 
ähnlich ist. Die Annullation einer Anmeldung ist bis 3 Monate 
vor Seminarbeginn kostenlos möglich. Bei Annullation bis 
6 Wochen vor Seminarbeginn werden 40% der Seminar -
gebühr fällig. Alternativ kann bis 7 Tage vor Seminarbeginn 
ein(e) Ersatzteilnehmer(in) gestellt werden. Die gesamte 
 Seminargebühr ist zu entrichten, sofern der Rücktritt später 
als 6 Wochen vor Seminarbeginn erfolgt.  
 

Seminargebühr 

Die Seminargebühr umfasst das Kurshonorar (ohne allfällige 
Mehrwertsteuer), ausführliche Seminarunterlagen sowie eine 
Teilnahmebestätigung bzw. ein Zertifikat über den Besuch 
des Kurses. Nicht inbegriffen sind Kosten für Unterkunft und 
Verpflegung sowie die ans Hotel zu entrichtende Tages-
pauschale. Die Seminargebühr kann in Schweizer Franken 
oder in Euro entrichtet werden.  
 
Hotel, Übernachtung, Tagespauschale 

Unsere Veranstaltungen finden in Seminar-Zentren, meist 
Business-Hotels statt. Die Teilnehmenden übernachten im 
Seminarhotel oder in einer selbst gewählten Unterkunft. Die 
Übernachtungskosten sind in der Seminargebühr nicht 
enthalten. Die Hotels stellen den Teilnehmenden individuell 
Rechnung, die Hotelrechnung ist am letzten Seminartag beim 
Auschecken durch den Teilnehmenden zu bezahlen. Die Tages-
pauschale (inkl. Mittagessen) ist zusam men mit den sonstigen 
 Aufwendungen wie Getränke u.a. vom Teilnehmer am letzten 
Seminartag direkt an das Hotel zu bezahlen,  sofern sie nicht im 
Halbpension-Preis bereits inbegriffen ist. Die Tagespauschale 
der Seminarzentren Boston, Shanghai und Fort Myers wird 
durch die Boston Business School den Teilnehmern fakturiert 
und weitergeleitet. Details siehe Zimmerreservations-Blatt. 
Dies ermöglicht es, eine Unterkunft eigener Wahl zu buchen 
und vor allem auf Preisaktionen und günstige Angebote für 
Flug und Unterkunft der Reiseanbieter zurückzugreifen. 
 
Seminarzeiten 

Unsere Seminare starten am ersten Tag um 10.00 Uhr und an 
den Folgetagen um 8.45 Uhr.  Sie enden jeweils um ca. 18.00 
Uhr, am letzten Tag um ca. 16.00 Uhr. 
 
Versicherung, Recht 

Die Versicherung von Schäden aller Art wie z.B. Unfall, 
Krankheit, Haftpflicht, Diebstahl, Annullation etc. ist  Sache 
des (der) Anmeldenden. Wir erbringen keine Versicherungs -
leistungen, jegliche Haftung unsererseits wird wegbedungen. 
Wir empfehlen den Abschluss  einer Annulationsversicherung, 
welche Stornokosten wegen Krankheit und anderer Ereignisse 
abdeckt. Es gilt Schweizer Recht. Gerichts stand ist Zürich. 
Alle früheren Angaben und Preise  verlieren mit Erscheinen 
des neuen Prospekts ihre  Gültigkeit. 
Die vollständigen Allgemeinen Geschäftsbedingungen (AGB) 
finden Sie im Internet unter www.bostonprograms.com/AGB
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