Advanced Strategy,

STRATEGISCHES
MANAGEMENT

Business Development & Innovation

In Zukunft wird nur tGberleben, wer sich laufend neu
erfindet und strategische Chancen nutzt. Viele Unter-
nehmen tun sich aber mit Business Development und
Innovationen schwer. Klassische Strategieansatze
mussen deshalb Giberdacht und mit aktuellen Trends
und zukiinftigen Entwicklungen ergénzt werden.
Dieses Seminar liefert Anleitung zum strategischen
woutside the box“ Denken. 3 Tage.

Wer die strategische Flhrerschaft in seinem Geschéft bean-
sprucht, darf sich nicht darauf verlassen, dass sich mit den bis-
herigen Erfolgsrezepten auch die Zukunft erschliessen l&sst.
Wie kommt man raus aus der klassischen Planungslogik? Mit
welchen neuen Geschaftsansatzen kdnnen bestehende
Kunden bereichert, neue hinzugewonnen und Wettbewerber
abgewehrt werden? Ist die Art und Weise, wie wir heute unser
Geschéft abgrenzen noch richtig? Wie bringt man Unterneh-
men in die ndchste Umlaufbahn? Wie kann man Neues und
Bewéhrtes in Einklang bringen? Wie macht man Mitarbeiter zu
Motoren des Wandels und nicht zu Leidtragenden? Welche
Rahmenbedingungen ermdglichen den fortgesetzten und
offensiven Umgang mit den sich laufend neu ergebenden
Chancen?

Das Seminar vermittelt Inspiration und Handlungsanleitungen
fur alle, denen der Status Quo nicht ausreicht.

Teilnehmerinnen und Teilnehmer sind Leiter von Funktionsbe-
reichen, Geschéaftsfiihrer und Vorstande, Produkt-, Prozess-
und Segmentverantwortliche, Unternehmensgriinder, Berater,
erfahrene Vertreter von Berufsstanden.

Advanced Strategy - Die neue Dynamik

m Aktuelle Trends und Tools aus der Strategie-Praxis

m Wenn etwas als Trend anerkannt wird, ist es bereits zu spéat
= Von Konformitdt zu Individualitat

= Neue Technologien, Digitalisierung und Geschéaftsmodelle
= Warum Economies of Speed Uber den Erfolg bestimmen

Erfolgreiches Business Development

m Die Fesseln unternehmerischer Kreativitéat loswerden

m Alle Unternehmen beginnen als Start-ups. Wann und wie
verlieren sie an Elan?

m Business Development in der Praxis

m Beitrag und Grenzen klassischer Managementtools

= Die Rolle der Stakeholder in Erneuerungsprozessen

Business Innovation und Disruption
m Market-Driven Strategies, Market-Driving Innovations
m Die Determinanten von Geschéaftsmodellinnovation

= Wie Alptraumwettbewerber etablierte Unternehmen
bedrangen

m Das kundenzentrierte Modellieren von Geschaftsmodellen

m Disruptionen gezielt in Chancen umwandeln

Strategie und Geschéaftsmodelle neu denken

= Innovative Strategieentwicklung, in kirzester Zeit zu neuen
Strategieansatzen kommen

m Verstandnis und Bewertung von Geschéaftsmodellen

m Wie Plattformen, Okosysteme und Vernetzung Implemen-
tierungsprozesse beschleunigen kénnen

Erfolgreiche Umsetzung - Momentum aufrechterhalten

m Change Management als Erfolgsfaktor fir Strategie-Imple-
mentierung und Business Development

m Die Never-Settle-for-Less-Matrix. Warum Kompromisse
angreifbar machen.

m Organisation und Fiihrung flr eine neue Zeit

«Das Seminar vermittelt Riistzeug und Methoden,

die im eigenen Geschaftsbereich zur Generierung

von Wachstum eingesetzt werden konnen.»
Roman Jaklitsch, Drager Safety Asia PTE LTD

«Das beste Executive Strategie-Seminar, das ich
je besucht habe. Statt Paralyse durch Analyse
wird das out-of-the-box Denken angeregt!»

Alain Pittet, Congrex Schweiz AG

Daten

B1933 21.—23.11.2023 Ziirich
B1914 26.—28.02. 2024 Luzern
B1924 17.-19.06. 2024 Bregenz
B1934 18.-20.11. 2024 Luzern

Seminardauer: 3 Tage

Seminargebihr*: CHF 3.900.- zzgl. MWST

Anmeldung: www.bostonprograms.com/b19
oder mit Anmeldekarte hinten

K

*Rechnungsstellung in EUR zum aktuellen Tageskurs méglich
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ANMELDE-

KARTE

Bitte senden oder faxen Sie die

Anmeldekarte an:

Boston Business School
Kirchstrasse 3
CH-8700 Kusnacht/Zirich

Telefon +41 (0)43 499 40 20
E-Mail

Internet www.bostonprograms.com

info@bostonprograms.com

Programm

Teilnehmer

Firma

Unterschrift

Nummer

Anrede [IHerr [Frau

Name

Strasse, Postfach
PLZ

Land

E-Mail Teilnehmer/in
E-Mail Kontaktperson
Telefon

Funktion

Datum

Titel

Ort

Telefax

Branche

Anzahl Mitarbeiter [ bis 200 [1 bis 1000 [ Giber 1000

BBS JP 2024
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ADMINISTRATION

ADMINISTRATION

Gerne beraten wir Sie bei der Auswahl des richtigen
Weiterbildungs-Angebots und stehen lhnen unter
Telefon +41 (0)43 499 40 20 hierfiir zur Verfugung.

Fullen Sie die Anmeldekarte—auch als Download im Internet
unter www.bostonprograms.com erhéltlich—aus und senden
Sie uns diese bitte zu.

Oder melden Sie sich per E-Mail oder Internet an.

Post: Boston Business School
Kirchstrasse 3-CH-8700 Kusnacht/Zurich
Telefon: +41 (0)43 499 40 20
E-Mail: info@bostonprograms.com
Internet: www.bostonprograms.com

Nach Erhalt Ihrer Anmeldung senden wir lhnen elektronisch:

— die Bestétigung Ihrer Anmeldung mit Rechnung

— Informationen zu Ablauf, Hotel/Tagungszentrum und Anreise
— das Zimmerreservationsblatt fir Ihre Hotelbuchung

Sollte das Seminar bereits ausgebucht sein, werden Sie
unverziglich davon unterrichtet.

In der Seminargeblihr (zzgl. gesetzl. MwSt.) sind der Kursbesuch
sowie umfassende Seminarunterlagen enthalten. Die Seminar-
unterlagen werden von den Teilnehmenden kurz vor dem Seminar
aus unserem Downloadzentrum elektronisch heruntergeladen.
Dazu senden wir ein Mail mit einem Link zum Download. Nicht
in der Seminargebuhr enthalten sind sémtliche Hotelleistungen
wie Ubernachtung, Friihstiick, Verpflegung und Tagespauschale
des Hotels bzw. Tagungszentrums. Diese missen von den Teil-
nehmern/innen direkt dem Hotel bezahlt werden. Es steht den
Teilnehmer/innen selbstverstandlich frei, ausserhalb des Semi-
narhotels zu Ubernachten. In diesem Falle bezahlen Sie die vom
Hotel/Tagungszentrum verlangte Tagespauschale direkt an das
Hotel/Tagungszentrum. Das Kurshonorar wird nach erfolgter
Anmeldung erhoben und ist spatestens 6 Wochen vor Seminar-
beginn zu Uberweisen.

Kleinere Anderungen bei Themen, Themenabfolge und Refer-
enten bleiben vorbehalten.

Einige unserer Seminare werden in Kooperation mit anderen
renommierten Institutionen durchgefiihrt, z.B. unserem Partner
St. Gallen Business School. Der jeweilige Veranstaltungspartner
erfasst am Ende des Seminars die Kundenzufriedenheit und
leitet die Auswertung an den Kooperationspartner weiter.

Uber den Besuch des Kurses erhalten Sie ein Kurszertifikat, bei
einem mehrteiligen Programm im Verlauf des letzten Programmiteils.

Eine Umbuchung ist nur bis 6 Wochen vor Beginn des Sem-
inares/Seminarteiles einmalig méglich (Umbuchungsgebihr:
CHF 400.-/EUR 400,-). Nicht besuchte Seminare und Semi-
narteile verfallen.

Bei einer spateren Umbuchung sind 40% der Seminargebihr
fallig. Alternativ kann die Buchung eines Ersatzteilnehmers bis
spatestens 10 Arbeitstage vor Seminarbeginn erfolgen.

Bei einer Umbuchung kann es passieren, dass es ggf. zu allfalli-
gen Programmanderungen/-anpassungen und -Uberschneidun-
gen kommen kann. Daraus kann keine anteilige Riickerstattung
der Seminargebihr abgeleitet werden.

Eine Annullation einer Anmeldung (Rucktritt oder Stornierung) ist
bis 3 Monate vor Seminarbeginn kostenlos méglich. Bei einer
Stornierung zwischen 3 Monaten und 6 Wochen vor Seminarbe-
ginn werden 40% der Seminargebiihr verrechnet.

Alternativ kann bis 10 Tage vor Seminarbeginn ein(e) Ersatz-
teilnehmer(in) gestellt werden, der Zielgruppenbeschreibung
entsprechend.

Die volle Seminargebihr wird verrechnet, wenn die Stornierung
weniger als 30 Werktage vor Seminarbeginn erfolgt.

Einzelne Seminare kdnnen aufgrund hdherer Gewalt vom Ver-
anstalter kurzfristig oder wegen Mangel an Teilnehmenden bis
spatestens 10 Werktage vor Seminarstart annulliert werden,
ohne dass dabei ein Schaden geltend gemacht werden kann.

Fir Pandemie bedingte Umbuchungen auf einen spateren Termin
sind wir kulant: Wir verzichten auf eine neue Seminargebiihr und
auch auf die sonst anfallende Umbuchungsgebihr. Durch die
erweiterte Umbuchungsoption entfallt die oben genannte
«kostenlose Stornierung bis 3 Monate vor Seminarbeginn». Die
Seminargebihr bleibt, sofern nicht schon bezahlt, mit der in der
Rechnung genannten Valuta geschuldet.

Als Gefahrenlage gelten Ereignisse wie eine Epidemie, eine Pan-
demie, Katastrophen, gravierende politische oder
gesellschaftliche Verwerfungen, die eine Gefahr flr die Teil-
nehmenden darstellen, die aus vernunftiger Sicht durcheine Ver-
schiebung vermieden werden soll.

Eine Verschiebung aus solchen Griinden berechtigt nicht zur
Annullation des gebuchten Seminars oder Programms.

Wir empfehlen, eine Annullationsversicherungbei lhrer Ver-
sicherungsgesellschaft abzuschliessen,die Stornokosten wegen
Krankheit und anderer Ereignisse abdeckt.

Ebenfalls sind weitere allféllige Schaden welche direkt oder
indirekt in Verbindung mit dem Seminarbesuch gebracht werden
konnten, sei es aus Unfall, Krankheit, Haftpflicht, Diebstahl,
Annullation des Seminares durch den Veranstalter oder sei es
durch Schaden aus der Anwendung des vermittelten Manage-
ment-Wissens durch die Teilnehmer/innen bzw. die uns beauf-
tragte Unternehmung selbst zu versichern oder abzudecken.
Jegliche Haftung unsererseits wird wegbedungen.

Es gilt Schweizer Recht, Gerichtsstand ist St. Gallen.

Boston Business School (BBS) ist eine Institution der St.Gallen
Business School AG, CH-9000 St. Gallen (SGBS). Fir die
Inanspruchnahme der Leistungen der BBS gelten daher die All-
gemeinen Geschéftsbedingungen (AGBs) der SGBS, die oben
beschrieben wurden.

Mit dem Erscheinen eines neuen Prospektes verlieren jeweils alle
friheren Angaben zu Inhalten, Bedingungen, Referenten und
Preisen ihre Gultigkeit.

Unsere aktuellen Allgemeinen Geschaftsbedingungen entnehmen
Sie unter: www.bostonprograms.com/agb
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