BLENDED LEARNING

Intensivprogramm Fihrung &
BetriebSWirtSChaft Blended Learning

Die persénlichen Fliihrungskompetenzen, die es
braucht, um das eigene Team und die Mitarbeitenden
fir Engagement und Leistung zu gewinnen. Dazu
betriebswirtschaftliches Denken, mehr Resultatbezug,
mehr Strategie-Kompetenz, mehr Markt- und Kunden-
orientierung. Zunachst 3 x 3 Stunden Online-Seminar,
dann 5 Tage Prasenzseminar.

Der Unterschied zwischen arbeiten und leisten ist gross. Man
kann problemlos den ganzen Tag arbeiten, ohne wirklich etwas
zu leisten. Wer dieses Programm besucht, ist bereit fir beson-
deres Engagement. Will den eigenen Wirkungsgrad weiter
ausbauen, will Mitarbeitende motivieren und zu gemeinsamen
Erfolgen fuhren. Dazu braucht es die Kenntnisse Uber die Zusam-
menhange des 6konomischen Erfolgs, es braucht komprimier-
tes Wissen zu den ,Highlights’ der Betriebswirtschaftslehre.
Dann braucht es aber auch eine hohe soziale Kompetenz, um
das, was richtig und sinnvoll ist, auch in die Képfe und Herzen
der Mitarbeitenden zu bringen. Resultate sind meist Team-
Leistung, manchmal auch Leistung von Ausnahmekd&nnern.
Sie entstehen aus beidem: einer guten Flihrung des Teams
und zugleich dem richtigen Einbezug der Ausnahmetalente.

Online Programm

Das Online-Programm besteht aus einzelnen Videosessions
(zu je 3 Stunden, 17.00 — 20.00 Uhr) und Aufgabenstellungen
in den Phasen zwischen den Sessions. Dazu erhalten die
Teilnehmenden wertvolle Tools, um das Erlernte im eigenen
Praxisbereich anwenden zu kénnen.

Prasenzseminar
Hochkaratiges offenes Seminar. Dauer 5 Tage.

Leistungstrager aus allen Bereichen ohne vertiefte BWL-
Ausbildung, die neues Wissen zu Unternehmens- und Mit-
arbeiterfihrung suchen

Fihrungskréfte der mittleren Fihrungsebene, die sich im
Bereich Betriebswirtschaft, Strategie, Marketing und
FUhrung weiterbilden wollen

Middle-Manager, Projektleiter und Fachkréafte, die ihre
Management- und Flihrungskompetenz ergdnzen wollen, um
ihre Scharnierfunktion wirkungsvoll wahrnehmen zu kénnen

Wirkungsvoll fithren
Der personliche Fiihrungsstil
Psychologie: Situativ und typgerecht fihren

Kommunikation, Konflikte und Stress
Personliche Starken weiter ausbauen

Effrktivitat und soziale Kompetenz
Die eigene Effektivitat und Effizienz
Mitarbeiter- und Ergebnis-orientiert fihren
Soziale Kompetenz im Geschéftsalltag

Betriebswirtschaftliches Denken starken
Ohne 6konomischen Erfolg keine Zukunft
Die Gesetze der Betriebswirtschaft gelten fiir alle
Mehr Betriebswirtschaft — mehr Resultatbezug

Strategie als Weg in die Zukunft
Die Strategie des Unternehmens verstehen
Wettbewerbsposition und Differenzierung
Die Kernkompetenzen kennen
Den eigenen Beitrag zur strategischen Positionierung leisten

Marketing als Eintauchen in die Kundenwelt
Das Kundensystem des Unternehmens verstehen
Marketing Bausteine, Instrumente, Messgréssen
Gutes Marketing — und der eigene Beitrag dazu
Marktpreis und Kostenlogik
Die Preislogik der Branche verstehen
Kostenmanagement

Gewinnmarge, Profitabilitat, Rentabilitat, Kapital
Finanzielle Exzellenz: Wie erreichen?
Die Treiber des wirtschaftlichen Erfolgs
Profitabilitdt und Rentabilitat erreichen
Investieren und finanzieren
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! Daten

B2811 Teil 1 28.01.2021
Teil 2 04.02. 2021 Virtual Classroom

Teil 3 11.02. 2021 Virtual Classroom
Teil 4 08.—12.03.2020 Ziirich, Prasenzseminar

Virtual Classroom

B2821 Teil 1 29.04. 2021 Virtual Classroom
Teil 2 06.05. 2021 Virtual Classroom
Teil 3 13.05. 2021 Virtual Classroom
Teil 4 21.—25.06.2021 Minchen, Prasenzseminar

B2831 Teil 1 09.09. 2021 Virtual Classroom
Teil 2 16.09. 2021 Virtual Classroom
Teil 3 23.09. 2021 Virtual Classroom
Teil 4 25.—29.10.2021 Luzern, Prasenzseminar

Seminardauer: 3 X 3 Stunden Video-Live plus
5 Tage Prasenzseminar
Seminargeblhr: EUR 5.600.- | CHF 5.900.-
Anmeldung: www.bostonprograms.com/b28

oder mit Anmeldekarte hinten
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Weitere Anmeldekarten finden Sie auf www.bostonprograms.com unter «Download»

Weitere Anmeldekarten finden Sie auf www.bostonprograms.com unter «Download>»

ANMEL-
DEKARTE

Bitte senden oder faxen Sie die

Anmeldekarte an:

Boston Business School
Kirchstrasse 3

CH-8700 Kusnacht/Zurich
Telefon +41 (0)43 499 40 20
+41 (0)43 499 40 21

info@bostonprograms.com

Telefax
E-Mail

Internet www.bostonprograms.com
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ADMINISTRATION

ADMINISTRATION

Gerne beraten wir Sie bei der Auswahl des richtigen
Weiterbildungs-Angebots und stehen Ihnen unter
Telefon +41 (0)43 499 40 20 hierflr zur Verfigung.

Fillen Sie die Anmeldekarte—auch als Download im Internet
unter www.bostonprograms.com erhéltlich—aus und faxen
oder senden Sie uns diese bitte zu.
Oder melden Sie sich per E-Mail oder Internet an.

Post: Boston Business School
Kirchstrasse 3-CH-8700 Kisnacht/Zlrich
Telefon: +41 (0)43 499 40 20
Fax: +41 (0)43 499 40 21
E-Mail: info@bostonprograms.com
Internet: www.bostonprograms.com

Innerhalb weniger Tage erhalten Sie von uns die schriftliche
Anmeldebestatigung mit Angaben zum Seminarort und zum
Seminarhotel, sowie das Zimmerreservationsblatt, das Sie
ausgefllt an uns zurlicksenden. Ihre Unterkunft buchen Sie
anhand dieses Zimmerreservationsblattes. Sollte das
Seminar bereits ausgebucht sein, informieren wir Sie unver-
zuglich.

Missen Sie aus dringenden Griinden ein Seminar umbuchen,
so ist dies bis 6 Wochen vor Seminarbeginn einmalig und
gegen eine Geblhr von CHF 350.- / EUR 300.—- mdglich. Das
Zahlungsziel &ndert sich nicht. Die Gebuhr fir nicht besuchte
Seminare oder Seminarteile verféllt, sofern keine Umbuchung
vorgenommen wurde. Im Fall einer Angebotsveranderung
unsererseits erfolgt die Umbuchung auf ein Seminar, das
dem gebuchten mdéglichst ahnlich ist. Die Annullation einer
Anmeldung ist bis 3 Monate vor Seminarbeginn kostenlos
maoglich. Bei Annullation bis 6 Wochen vor Seminarbeginn
werden 40% der Seminargebuihr fallig. Alternativ kann bis 7
Tage vor Seminarbeginn ein(e) Ersatzteilnehmer(in) gestellt
werden. Die gesamte Seminargebuhr ist zu entrichten, sofern
der Rucktritt spater als 6 Wochen vor Seminarbeginn erfolgt.

Die Seminargebiihr umfasst das Kurshonorar (ohne allféllige
Mehrwertsteuer), ausflihrliche elektronische Seminarunterla-
gen sowie eine Teilnahmebestétigung bzw. ein Zertifikat Gber
den Besuch des Kurses. Nicht inbegriffen sind Kosten fur
Unterkunft und Verpflegung sowie die ans Hotel zu entrich-
tende Tagespauschale. Die Seminargebuhr kann in Schwei-
zer Franken oder in Euro entrichtet werden.

Unsere Veranstaltungen finden in Seminar-Zentren, meist
Business-Hotels statt. Die Teilnehmenden tbernachten im
Seminarhotel oder in einer selbst gewahlten Unterkunft. Die
Ubernachtungskosten sind in der Seminargebiihr nicht ent-
halten. Die Hotels stellen den Teilnehmenden individuell
Rechnung, die Hotelrechnung ist am letzten Seminartag beim
Auschecken durch den Teilnehmenden zu bezahlen. Die Tages-
pauschale (inkl. Mittagessen) ist zusammen mit den sonstigen
Aufwendungen wie Getrénke u.a. vom Teilnehmer am letzten
Seminartag direkt an das Hotel zu bezahlen, sofern sie nicht im
Halbpension-Preis bereits inbegriffen ist. Die Tagespauschale
der Seminarzentren Boston, Shanghai und St. Gallen wird
durch die Boston Business School den Teilnehmern fakturiert
und weitergeleitet. Details siehe Zimmerreservations-Blatt.
Dies ermdglicht es, eine Unterkunft eigener Wahl zu buchen
und vor allem auf Preisaktionen und gtinstige Angebote fiir
Flug und Unterkunft der Reiseanbieter zuriickzugreifen.

Unsere Seminare starten am ersten Tag um 10.00 Uhr und an
den Folgetagen um 8.45 Uhr. Sie enden jeweils um ca. 18.00
Uhr, am letzten Tag um ca. 16.00 Uhr.

Die Versicherung von Schaden aller Art wie z.B. Unfall,
Krankheit, Haftpflicht, Diebstahl, Annullation etc. ist Sache
des (der) Anmeldenden. Wir erbringen keine Versicherungs-
leistungen, jegliche Haftung unsererseits wird wegbedungen.
Wir empfehlen den Abschluss einer Annulationsversicherung,
welche Stornokosten wegen Krankheit und anderer Ereignisse
abdeckt. Es gilt Schweizer Recht. Gerichtsstand ist Zurich.
Alle friheren Angaben und Preise verlieren mit Erscheinen
des neuen Prospekts ihre Gliltigkeit.

Die vollstéandigen Allgemeinen Geschaftsbedingungen (AGB)
finden Sie im Internet unter www.bostonprograms.com/AGB
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