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TALENT DEVELOPMENT

Boston Business School

Ganzheitliche Sicht im Mittelmanagement. Unterneh-
merischer Geschäftssinn und Ausrichtung auf Resul-
tate für junge Leistungsträger. 4 Tage. 

 
KONZEPT  
 
Dieses ganzheitliche General Management Seminar aus «einem 
Guss» bietet eine komprimierte Gesamtschau resultatorientier-
ten Managements. In dem 4-tägigen Seminar erfahren sie in die 
Gesetzmässigkeiten und Erfolgsfaktoren für gutes und richtiges 
Management. Ein klarer, nachvollziehbarer Aufbau und struktu-
rierte Vorgehensweisen zeichnen dieses Seminar aus. Zahlrei-
che Beispiele und wertvolle Instrumente aus der Praxis helfen 
Ihnen, das Erlernte auch für Ihr Unternehmen anzuwenden. 
 
 
NUTZEN  
 

Sie überblicken ganzheitlich die Zusammenhänge der n

modernen Unternehmensführung 
Sie lernen, komplexe Situationen und Fragestellungen rasch n

zu erfassen und in praxiserprobte Lösungen zu  überführen 
Sie verstehen, was zu tun ist, um sich auf Kunden und die n

Anforderungen des Marktes auszurichten 
Sie vervollständigen Ihr praktisches Management-Know-n

how und erhöhen Ihre persönliche Wirkung  
Sie lernen die Grundsätze erfolgreicher Umsetzungsarbeit n

und Resultaterzielung kennen 
 
 
ZIELGRUPPE  
 

Führungskräfte, Stabsstelleninhaber, Assistenten der n

Geschäftsleitung und Juniors aus allen Bereichen 
Praktiker, Fachkräfte, Spezialisten und Projektleiter n

Ingenieure, Techniker, Juristen usw., die sich Management-n

Wissen über ihr Fachgebiet hinaus aneignen wollen 
High Potentials, Management Talente und Young Profes sionals n

Aufsteiger, die ganzheitliches Management-Wissen aus der n

Praxis benötigen 
Juniorchefs, die Verantwortung übernehmen n

 
 
METHODIK 
 
Das Seminar zeichnet sich durch eine lebendige, erlebnisori-
entierte und interaktive Art der Wissensvermittlung aus, die 
zugleich kompakt und pragmatisch ist. 
 
 
THEMENSCHWERPUNKTE  
 
Ganzheitliche Unternehmensführung, modernes General 
Management 

Das Unternehmen und sein Umfeld n

Oberste Unternehmensziele und deren Stellenwert n

Wie funktioniert richtiges Management, was sind n

 Steuerungsfaktoren für Erfolg? 

Auf Markt, Kunden und Verbraucher fokussieren 
Marktchancen erkennen, Märkte analysieren n

Neuen Kundennutzen im Team erarbeiten n

 
Das Geschäftsmodell und seine Bestandteile  

Nutzenversprechen, Architektur der Wertschöpfung n

Ein Erfolg versprechendes Marktmodell entwerfen n

Der Einfluss von Internet und Digitalisierung n

 
Strategisches Management 

Strategisches Management als Konzept n

Strategische Tools richtig einsetzen n

Business Development n

 
Marketing, Vertrieb und Markterfolg 

Voraussetzungen für Markterfolg n

Marketing-Instrumente einsetzen n

 
Finanzielle Führung – Ergebnisse messen und liefern 

Finanzielle Kennzahlen verstehen und planen n

Das Gewinnpotenzial eines Geschäfts verstehen n

 
Führung als Teamplayer 

Kollegen und Mitarbeiter an Bord holen n

Strukturen und Prozesse verstehen n

 
Problemlösungskompetenz, Implementierung 

Typische Projektfehler vermeiden n

Erfolgreiche und nachhaltige Implementierungn

General Management in der Praxis

Daten 
 
SEMINARSPRACHE DEUTSCH 

B3853          11. – 15.12. 2023 Köln 

B3814          22. – 25.01. 2024 St. Gallen 

B3824          15. – 18.04. 2024 Bregenz 

B3834          03. – 06.06. 2024 St. Gallen 

B3844          26. – 29.08. 2024 St. Gallen 

B3854          07. – 10.10. 2024 St. Gallen 

Seminardauer:     4 Tage 
Seminargebühr*: CHF 4.900.– zzgl. MWST 
Anmeldung: www.bostonprograms.com/b38  

oder mit Anmeldekarte hinten 
 
SEMINARSPRACHE ENGLISCH 

B3814-E      19. – 22.02. 2024 Köln 

B3824-E      19. – 22.08. 2024 Davos 

Seminardauer:     4 Tage 
Seminargebühr*: CHF 4.900.– zzgl. MWST 
Anmeldung: www.bostonprograms.com/b38  

oder mit Anmeldekarte hinten 
*Rechnungsstellung in EUR zum aktuellen Tageskurs möglich 



Ich melde mich wie folgt an:

Programm 

Nummer Datum 

Teilnehmer      Anrede     ® Herr     ® Frau       Titel 

Name 

Firma 

Strasse, Postfach 

PLZ Ort 

Land 

E-Mail Teilnehmer/in

E-Mail Kontaktperson 

Telefon Telefax 

Funktion Branche 

Anzahl Mitarbeiter   ® bis 200   ® bis 1000   ® über 1000 

Unterschrift

ANMELDE -
KARTE 

Bitte senden oder faxen Sie die 

Anmeldekarte an: 

Boston Business School 

Kirchstrasse 3    

CH-8700 Küsnacht/Zürich 

Telefon +41 (0)43 499 40 20 

E-Mail info@bostonprograms.com 

Internet www.bostonprograms.com
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