Die eigene Strategie tberprifen

TAGE 1+2: STRATEGIE-SEMINAR

Ihrer Firma geht es gut. So soll es auch bleiben.
Dank der bestmdglichen Strategie. Verantwor-
tungsvolle Fiihrungskréfte stellen ihre Strategie auf
den Prifstand. Sie beantworten die Frage:

«Was ist heute zu tun, damit wir auch morgen
noch erfolgreich sind». Sie tun dies frihzeitig und
weitsichtig. Mit dem Willen, Gutes zu bewahren
und Neues aufzubauen.

Dieses Seminar hilft hnen bei der Suche nach der
richtigen Strategie. Anhand neuester Erkenntnisse
des Strategischen Managements werden Sie vie-
les, was Sie tun, bestétigt finden, einiges aber
auch in Frage stellen und manches anders und
besser machen.

TAG 3: SOLUTIONS

Die ersten zwei Tage werden Fragen aufwerfen.
Der dritte Tag soll Antworten liefern.

Die Vermittlung des neuen Strategie-Wissens im
Verlauf der ersten Tage hat lhnen gezeigt, wo Sie
vertieft in das Thema eintauchen muissen. Nun
steht unser Strategie-Dozent lhnen fir lhre per-
sonlichen strategischen Themen-Schwerpunkte
zur Verfiigung.

Dabei greift er auf jahrelange Erfahrung und Best
Practices im Thema zurtick. Mit den bestgeeigne-
ten Instrumenten aus der Strategie-Beratung und
einer auf Ihre Firma zugeschnittenen Wahl an In-
strumenten soll der gréosstmogliche Nutzen fur Sie
entstehen.

Sie erhalten:

Erkenntnisse zum Handlungsbedarf, Ideen, Im-
pulse, Strategische Optionen, Empfehlungen zu
mdglichen Strategien und das know how, wie Sie
Ihre eigenen Strategien Uberprifen kdnnen.



CUSTOMIZED SOLUTIONS

Strategie heute

Bewahren und Verandern. Die Zukunft sichern.

Chancen und Gefahren
Veranderung und Wandel als Chance nutzen.

Den Erfolg sichern
Das Kerngeschaft verteidigen und ausbauen.

Innovation
Wachstum durch neue Geschafte.

Geschéafts-Strategie
Die richtige Strategie fiir die Business Units.

Unternehmens-Strategie
Die richtige Strategie fir das Unternehmen.

Aubau-Organisation
Geschaftsfelder. Struktur. Stellenbesetzung.

Kern-Kompetenzen
Die Fahigkeiten zur Zukunftsbewaltigung.

Implementieren

Erste Schritte und Programme zur Umsetzung.

«Ohne eine klare Strategie
droht fleissiges Arbeiten
in die falsche Richtung»

Seminarnummer: CS1000

Dieses Seminar kann mit 2 bis 9 Teilnehmern aus einer Firma gebucht werden.
Anmeldekarte Seite 15 oder Internetbuchung www.bostonprograms.com/solutions

Gebiihr Anzahl Teilnehmer aus lhrer Firma

2 3 4 5 6 7
CHF 12.400.- 13.800.- 14.900.- 15.900.- 16.900.- 17.900.-
Euro 8.900.— 9.900.- 10.700.- 11.500.- 12.200.- 12.800.-
Dauer: 3 Tage

Ab 8. Teilnehmer zusétzliche Euro 400.— pro Teilnehmer
Alle Preise zzgl. Mwst.

Ort: Seminar-Campus Kisnacht am Zirichsee oder bei lhnen. Weltweit.
Termin: zu vereinbaren



Rufen Sie uns bei Fragen zu Die Solutions-Schulungen finden wahl- Unterkunft und Verpflegung des Dozenten.

lhrem Projekt an: weise in unserem Executive Center am
+41 (0)43 499 40 20 Zlrichsee oder an einem Ort Ihrer Wahl @ 2 bis max. 9 Teilnehmer aus |hrer Firma
Oder senden Sie eine E-Mail: statt. In letztem Fall verrechnen wir Ihnen @ 1 Top Dozent der Boston Business School
solutions@bostonprograms.com die effektiven Aufwendungen flr Anreise, ® Termine nach Abstimmung
Ich melde mich fiir folgendes Solutionsprodukt an:
Anmeldung
Bitte senden oder faxen Sie
den Anmeldecoupon an: Gewiinschter Zeitraum Durchfiihrungsort Anzahl Teilnehmer
Boston Business School FraulJ Herr 3 Titel
Klausstrasse 43
CH-8008 Ziirich Name Vorname
Firma
Per Fax Strasse, Postfach
+41 (0)43 499 40 21
PLZ, Ort, Land
Wir werden uns umgehend mit Funktion Branche
lhnen in Verbindung setzen.
E-Mail

Es gelten die Allgemeinen Geschaftsbe-
dingungen der Boston Business School. Telefon Fax
Diese finden Sie im Internet unter:
www.bostonprograms.com/AGB.

Wann/wie sollen wir Sie kontaktieren?

BBS CS 09/2010



